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SCHAFFUNG VON SICHERHEIT UND TRANSPARENZ

→	 Jede Transaktion birgt sowohl Chancen als auch Risiken 
für potentielle Käufer und Verkäufer. Wichtige Entschei-
dungen müssen getroffen werden, Ressourcen werden 
gebunden und es entstehen Kosten für den geplanten 
Unternehmenserwerb bzw. -verkauf.

→	Ferner hat die Beurteilung aller  verfügbarer Informa-
tionen einen unmittelbaren Einfluss auf den Kaufpreis. 
Entsprechend gilt die Financial Due Diligence in den 
meisten Fällen als unverzichtbar. 

→	Die WTS bietet mit einer Financial Due Diligence eine 
individuelle Lösung für Käufer wie Verkäufer an:
›	 Ermittlung von Chancen aus finanzwirtschaftlicher Sicht
›	 Minimierung substanzieller Risiken
›	 Beschleunigung der Entscheidungsprozesse
›	 Minimierung anfallender Transaktionskosten

WERTSTEIGERUNG DURCH UMFASSENDEN 
TRANSAKTIONSSERVICE DER WTS

→	Die WTS bietet aufgrund ihres ausgeprägten finanz-
wirtschaftliches Know-hows individuelle Lösungen im 
Rahmen einer Transaktion an.

→	Ein auf die jeweiligen Anforderungen zugeschnittenes 
Leistungspaket bereitet optimal auf die Kaufpreisver-
handlungen vor und bietet eine sehr gute Grundlage 
für die Entscheidungsfindung. 

Financial Due Diligence

VORVERTRAGLICHE PHASE
›	 Fact Book /Informations

memorandum
›	 Datenraumbefüllung
›	 Due Diligence

KAUFPREISERMITTLUNG
›	 Bewertung

VERTRAGSSCHLUSS
›	 Vertragsverhandlungen
›	 Signing

AUSGLEICH VON INFORMATIONSDEFIZITEN UND 
REDUKTION DER KOMPLEXITÄT

→	Die Financial Due Diligence hilft, Informationsdefizite 
seitens des Erwerbers abzubauen bzw. zu verringern, 
um sich bei Verhandlungen „auf gleicher Augenhöhe“ 
zu begegnen. 

→	Neben dem besseren Verständnis des Zielunterneh-
mens werden wesentliche Risiken und Chancen aufge-
deckt und zielgerecht dargestellt, um vertragsrelevante 
Entscheidungen sicher und nachvollziehbar zu treffen. 

→	Der Umfang der Financial Due Diligence ist sowohl in 
hohem Maße von den Rahmenbedingungen bzw. der 
Komplexität der Transaktion als auch von der Perspek
tive (Käufer/Verkäufer) abhängig.

Gerne unterstützen wir über die Financial Due Diligence 
hinaus in allen Phasen der Transaktion.

Perspektive

Buy Side Sell Side



ARTEN DER DUE DILIGENCE

→	Eine Due Diligence ist eine sorgfältige und ziel
orientierte Prüfung des Zielobjektes im Vorfeld einer 
Transaktion.

→	 Je nach Größe, Struktur und  möglichen Risiken einer 
Transaktion kann der Due Diligence Prozess verschie
dene Prüfbereiche umfassen. 
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Financial 
Due 
Dilligence

Beurteilung der Ver-
mögens-, Finanz- und 
Ertragslage sowie der 
Planung

Tax 
Due 
Dilligence

Beurteilung 
steuerlicher Chancen 
und Risiken des 
Zielunternehmens

Legal 
Due 
Dilligence

Beurteilung rechtlicher 
Risiken, u. a. urheber-, 
kartell- und arbeits-
rechtliche Risiken

Weitere 
Arten

Commercial Due 
Diligence, Environ-
mental Due Diligence, 
IP, HR, Insurance etc.

SICHERHEIT FÜR KÄUFER WIE FÜR VERKÄUFER

Nach einer Studie der Bergischen Universität-Gesamt
schule Wuppertal werden bei Transaktionen DD Unter
suchungen unterschiedlicher Art vorgenommen.

→	Neben der Financial Due Diligence gehören auch die 
Tax und Legal Due Diligence zum Leistungsportfolio 
der WTS.



Financial Due Diligence

WERTSTEIGERUNG FÜR DEN VERKÄUFER: 
SELL SIDE FINANCIAL DUE DILIGENCE

Für den Verkäufer bietet die WTS die Analyse und/oder 
Aufbereitung des Zahlenmaterials des eigenen Unter-
nehmens als Vorbereitung für den Verkaufsprozess an. 

Eine Sell Side FDD (auch Vendor DD genannt) hat i.d.R. 
folgende Schwerpunkte:
→	Aufbereitung (oder Review) des Zahlenmaterials in 

der Form, dass das Unternehmen bzw. der Unterneh-
mensteil möglichst vorteilhaft, aber trotzdem objektiv 
und fair dargestellt wird

→	Unterstützung bei oder komplette Übernahme der 
Unternehmensplanung

→	Organisation des Datenraums sowie zur Verfügung 
Stellung an mehrere Investoren

→	Unterstützung bei Q&A und Expert Sessions
→	Unterstützung bei Vertragsverhandlungen mit Inves-

toren, sowohl aus betriebswirtschaftlicher als auch 
aus steuerlicher oder rechtlicher Sicht

DIE VORTEILE FÜR DEN VERKÄUFER 
AUF EINEN BLICK

→	Sicherstellung, dass das zur Verfügung gestellte 
Datenmaterial und die Präsentationsunterlagen 
inhaltlich und von ihrer Form her den Anforderun-
gen potenzieller Investoren gerecht werden.

→	Stärkung der Verhandlungsposition durch eine 
individuelle Darstellung des Unternehmens.

→	Effizienzgewinne und Verschlankung des Trans
aktionsprozesses, da das einmal aufbereitete 
Datenmaterial einer Vielzahl von Investoren zur 
Verfügung gestellt werden kann.

→	Schonung der eigenen Ressourcen, um das 
Tagesgeschäft nicht zu beeinträchtigen.

Aufbereitung 
des Daten
materials

Durchführung 
von Q&A und 
Expert Sessions

Unterstützung 
bei  Vertrags
verhandlungen

Organisation des 
Datenraums

Abhängig vom Prüfungsumfang bietet die WTS verschie-
dene Module im Bereich der Sell Side FDDs an:

Sell-side Quick-check
→	Sicherstellung der Vollständigkeit und Relevanz der 

Datenrauminformationen
→	Sicherstellung der Qualität und Konsistenz der Daten

Fact-Book / Informationsmemorandum
→	Zusammenfassung der wirtschaftlichen und steuerli-

chen Lage des Verkaufsobjekts z.B. in einem Financial 
und Tax Fact-Book / Informationsmemorandum

Vendor Due-Diligence
→	Erstellung eines ausführlichen Vendor Due-Diligence-

Berichts

Begleitung Investorenprozess 
→	Adäquate Ansprache von möglichen Finanzinvestoren 

und ggfs. Begleitung des weiteren Transaktionspro-
zesses



Financial Due Diligence

SICHERHEIT FÜR DEN KÄUFER: 
BUY SIDE FINANCIAL DUE DILIGENCE

Aus Käufersicht steht in der Regel die Analyse der Ver-
mögens-, Finanz- und Ertragslage des Zielunternehmens 
(Target) im Mittelpunkt. 

Eine Buy Side FDD hat i.d.R. folgende Schwerpunkte:
→	Darstellung der wirtschaftlichen Situation des Unter-

nehmens mit Schwerpunkt auf GuV, Bilanz und Cash 
Flow (i.d.R. letzte drei bis fünf Jahre) sowie Identifizie-
rung wesentlicher Werttreiber und Erfolgsfaktoren

→	Analyse der Bilanzierungs-/Bewertungsmethoden, 
Analyse von Einmaleffekten und Ermittlung von nor-
malisiertem Ergebnis, Cash Flow und CAPEX

→	Darstellung des Unternehmens- und Branchenprofils
→	Analyse des aktuellen Forecasts und der Unterneh-

mensplanung (Erreichbarkeit, Planungseinhaltung) 
und Plausibilisierung

Abhängig vom Prüfungsumfang bietet die WTS drei 
Arten von Buy Side FDDs an:

Quick Check
→	Review der letzten Jahresabschlüsse

Red Flag Report
→	Analyse wesentlicher Bereiche mit Hilfe von Kennzah-

len, vor allem vor dem Hintergrund möglicher Deal 
Breaker

→	Bericht enthält nur die Feststellungen

Limited Financial Due Diligence
→	Analyse ausgewählter Teilbereiche und potenziell 

transaktionsgefährdender Sachverhalte, um bestimm-
te Risiken gezielt zu adressieren, z. B.:
›	 Working Capital Analyse / Net Debt Analyse
›	 Rückstellungen/Pensionsverpflichtungen 
›	 Plausibilisierung der Unternehmensplanung

Regular Financial Due Diligence 
→	Der Umfang der Due Diligence richtet sich nach den 

individuellen Anforderungen und umfasst i.d.R. alle 
oben beschriebenen Teilbereiche

Kosten

Sicherheit

Regular 
DDLimited

Review
Red 
Flag

Quick
Check

DIE VORTEILE FÜR DEN KÄUFER 
AUF EINEN BLICK

→	Objektive Bewertung der finanziellen Chancen 
	 und Risiken des Zielunternehmens.
→	Stärkung der Verhandlungsposition bei 

zukünftigen Kaufpreisverhandlungen.
→	Einschätzung der Plausibilität der Unternehmens

planung.
→	Beschleunigung des Entscheidungsprozesses.
→	Erkennen möglicher Deal Breaker.
→	Eine Zusammenfassung der Analysen und 

Erkenntnisse in einem detaillierten Bericht dient 
	 zur Vorbereitung und Unterstützung der Kauf

preisverhandlungen.

Analyse der Ver-
mögens-, Finanz- 
und Ertragslage

Darstellung des 
Unternehmens- 
und Branchen-
profils

Analyse der 
Unternehmens
planung / Forecast-
rechnungen

Analyse der 
Bilanzierungs-/
Bewertungs-
methoden



Kontaktieren Sie uns

Wir stehen Ihnen gerne für ein 
Gespräch zur Verfügung, um Ihren 
Bedarf zu analysieren und Sie zu 
beraten.

Nikolaus Färber
Partner – Financial Advisory
Telefon +49 89 28646-2723
Mobil +49 162 244 5014
nikolaus.faerber@wts.de
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Hans-Georg Weber
Partner – Financial Advisory
Telefon +49 89 28646-2777
Mobil +49 162 244 4872
hans-georg.weber@wts.de

Weitere Informationen auf 
wts.com/de


